CASO DE EXITO

DOBARRO & PICHEL

EXPERTOS EN AIRE ACONDICIONADD Y CALEFACCION




Empresa: Dobarro y Pichel

Rubro: Aire acondicionado y calefaccion
Ubicacion: Montevideo
Producto y tecnologia: Drive Iny

Racks Selectivos
Implementacién: 30 dias
Materiales: Acero
Cantidad de pallets: 500
Volumen del almacenaje: 900m3
Peso por pallet: 1000
Altura de la estiba: 6 metros

Finalizacion del proyecto: Marzo 2024

- DOBARRO & PICHEL

EXPERTOS EN AIRE ACONDICIONADO Y CALEFACCION

Dobarro y Pichel es una
empresa especialista en
brindar soluciones de
confort ambiental.
Desarrollan proyectos a
medida combinando
diseno, calidez y eficiencia.

% PRONTOMETAL

LA LOGISTICA PARA GANAR ESPACIOS

El Desafio

Previo a realizar la inversion para establecer un centro de distribucion
como parte de un proyecto de expansion, se enfrentaban a un dilema:
la urgencia de descentralizar sus operaciones locales de la zona de
Aguada, en Montevideo.

Para aliviar la congestion, organizar y supervisar eficientemente el
inventario, optaron por adquirir un terreno y construir un amplio galpdn
con la vision de convertirlo en un centro de distribucion de primer nivel.
A partir de este punto, nosotros nos encargamos de instalar los racks
metalicos.
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LA LOGISTICA PARA GANAR ESPACIOS

La Solucion

Desde este desafio, la solucion surgio a partir de un equipo de
arquitectos especializados en logistica, quienes depositaron su
confianza en nuestra experiencia. Tras una serie de negociaciones,
llegamos a un acuerdo que permitio llevar a cabo la instalacion
planificada con éxito.

Se opto por sistemas de Rack Drive In y Rack Selectivos.
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Comfortline

DUBARRO & PICHEL
ERTOS EN AIRE ACONDICIONADE Y CALEFAC El RESUltado

Este proyecto se beneficio al ser llevado a cabo por una empresa nacional
establecida en Uruguay, lo que posibilitd realizar la inversion por etapas. Esta
estrategia permitié implementar cambios en otras areas del local a medida que
avanzaba el proyecto.

En vez de ejecutar una sola fase inicial con todo el depdsito segun lo planeado,
optar por un enfoque por etapas permitio introducir modificaciones en otras areas
del local.

Se avanz6 un 15%. Antes de alcanzar la finalizacion total del proyecto, se reconocié
la importancia de contar con el respaldo y la adaptabilidad de una empresa local
para abordar los cambios improvisados, evitando depender exclusivamente de

o = productos importados.
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Av. Gral. San Martin 3370
(a metros de Luis A. de Herrera)

C.P. 11700 Montevideo (Zona Nuevo Centro)
(+598) 2203 5330

hola@prontometal.com.uy



